VAT marza: jak ustali¢ podstawe opodatkowania

Przy sprzedazy towaréw uzywanych w procedurze VAT marza podatek liczy sie nie od calej ceny sprzedazy,
ale od marzy, czyli r6znicy miedzy kwota nalezng od nabywcy a kwota nabycia towaru. Najwiecej btedéw
powstaje przy ustalaniu, co wolno zaliczy¢ do kwoty nabycia i jak oddzieli¢ sama marze od VAT.
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Na czym polega najwazniejsza zasada w VAT marza

Jezeli przedsiebiorca sprzedaje towar uzywany w procedurze VAT marza, podstawg opodatkowania nie jest cata cena
sprzedazy. Opodatkowana jest tylko marza, czyli réznica miedzy kwotg, ktérg ma zaptaci¢ kupujgcy, a kwotg nabycia
towaru. To podstawowa reguta tej procedury i od niej trzeba zaczg¢ kazda kalkulacje.

Ta zasada ma znaczenie tylko wtedy, gdy dana sprzedaz rzeczywiscie moze by¢ rozliczona w procedurze marzy.
Sama okolicznosé, ze towar jest uzywany, nie wystarcza. Procedura jest przeznaczona dla podatnikow
odsprzedajgcych takie towary w warunkach przewidzianych dla marzy. W praktyce najwazniejsze jest to, w jaki sposéb
towar zostat kupiony. Jezeli przedsigbiorca nabyt rzecz tak, ze nie miat zwyktego prawa do odliczenia VAT z faktury
zakupu i towar jest przeznaczony do dalszej odsprzedazy, procedura marzy moze wchodzi¢ w gre. Jezeli natomiast
kupit towar na zwykig fakture VAT z wykazanym podatkiem i rozliczat zakup na zasadach ogdélnych, nie powinien
przenosic tej sprzedazy do procedury marzy tylko dlatego, ze rzecz jest uzywana.

Wiasnie dlatego poprawne ustalenie podstawy opodatkowania wymaga dwdch krokow. Najpierw trzeba potwierdzic, ze
konkretna sprzedaz w ogole moze by¢ objeta marzg. Dopiero potem liczy sie samg marze i wyodrebnia z niej VAT.

Co w praktyce oznacza ,,kwota nabycia”

W procedurze marzy wynik rozliczenia zalezy przede wszystkim od prawidtowego ustalenia kwoty nabycia. To ona
zmniejsza marze, a wiec bezposrednio wptywa na wysokos$¢ podatku. Zbyt szerokie rozumienie tego pojecia prowadzi
do zanizenia VAT. Zbyt waskie moze z kolei sztucznie zawyzy¢ podstawe opodatkowania.

Kwota nabycia to zasadniczo to, co przedsiebiorca zaptacit swojemu dostawcy za konkretny towar. Chodzi o
wynagrodzenie nalezne zbywcy za te rzecz. Nie jest to jednak dowolna suma wydatkéw poniesionych ,przy okazji’
zakupu albo przygotowania towaru do dalszej sprzedazy. Wtasnie tu pojawia sie najwiecej pomyiek.

Do kwoty nabycia nie nalezy automatycznie dopisywaé wszystkich kosztéw pobocznych poniesionych juz po zakupie.
Typowe wydatki wtasne przedsiebiorcy, takie jak transport organizowany po nabyciu, magazynowanie, testy, naprawy,
czyszczenie, wymiana czesci, przygotowanie oferty, prowizje sprzedazowe czy koszty ogtoszen, co do zasady nie sg
tym samym co zaptata dla sprzedawcy za nabywany towar. Z perspektywy procedury marzy to bardzo wazne
rozréznienie. Fakt, ze wydatek byt potrzebny biznesowo, nie oznacza jeszcze, ze zwieksza kwote nabycia obnizajgcg
marze.

Praktycznie warto zadawac¢ sobie jedno pytanie: czy dana kwota stanowita cze$¢ naleznosci dla podmiotu, od ktérego
kupowano konkretny towar, czy tez jest pdzniejszym kosztem wtasnym firmy? Jezeli jest to drugie, nie powinna obnizaé
marzy w rozliczeniu VAT marza.

Co wchodzi do ceny sprzedazy przy obliczaniu marzy

Druga strong rownania jest kwota nalezna od nabywcy, czyli to, co ma zaptaci¢ klient za sprzedawany towar. To
wiasnie od tej kwoty odejmuje sie kwote nabycia. W efekcie otrzymuje sie marze brutto, a dopiero z niej wyodrebnia sie
podstawe opodatkowania i VAT.

W praktyce przedsiebiorcy czesto probujg liczy¢ marze od wartosci nazwanej przez siebie ,ceng netto”. W procedurze
marzy taki skrot myslowy bywa mylacy. Przy zwyktej sprzedazy VAT jest liczony od catej podstawy i zwykle rozdziela
sie cene na wartosc¢ netto i VAT. Przy marzy najpierw ustala sie roznice miedzy sprzedazg a nabyciem, a dopiero
potem usuwa sie z tej réznicy podatek. Innymi stowy, marza obliczona jako r6znica miedzy zaptatg od klienta a kwotg
nabycia zawiera juz w sobie VAT, jezeli sprzedawany towar jest opodatkowany dang stawka.

Fakturowo.pl 1/4


https://www.fakturowo.pl/blog/vat-marza-jak-ustalic-podstawe-opodatkowania
https://www.fakturowo.pl/szukaj?szukaj=1

To oznacza, ze btedem jest policzenie VAT od catej roznicy bez wczesniejszego pomniejszenia jej o sam podatek. Gdy
towar podlega stawce 23%, podstawa opodatkowania jest marza podzielona przez 1,23, a VAT to r6znica miedzy
marzg brutto a tg podstawa.

Jak obliczy¢é podstawe opodatkowania krok po kroku

Najbezpieczniejszy schemat wyglada tak:

ustal, czy dana sprzedaz rzeczywiscie moze by¢ rozliczona w procedurze VAT marza,
ustal petng kwote nalezng od kupujgcego za konkretny towar,

ustal kwote nabycia, czyli zaptate nalezng dostawcy za ten towar,

odejmij kwote nabycia od kwoty naleznej od klienta,

otrzymang marze brutto pomniejsz o VAT wedtug wtasciwej stawki dla danego towaru.

Jezeli r6znica miedzy ceng sprzedazy a kwotg nabycia jest dodatnia, powstaje marza i od niej liczy sie podatek. Jezeli
sprzedaz nastgpita po cenie rownej kwocie nabycia, marza wynosi zero. Jezeli sprzedaz byta ponizej kwoty nabycia,
marza jest ujemna i w takiej transakcji nie powstaje dodatnia podstawa opodatkowania z tytutu marzy. Nie oznacza to
jednak, ze strate z jednej sprzedazy mozna dowolnie przenosic¢ na inne towary rozliczane pojedynczo. Dla zwyktej
praktyki handlowej najbezpieczniej jest liczy¢ wynik na kazdej sprzedawanej sztuce lub na kazdym sprzedawanym
przedmiocie, zgodnie z dokumentami zakupu i sprzedazy odnoszgcymi sie do tej konkretnej rzeczy.

Przykiad: sprzedaz uzywanego laptopa

Firma handlujgca uzywang elektronikg kupita 10 pazdziernika 2026 r. uzywany laptop przeznaczony do odsprzedazy
za 2 460 zt. To jest kwota nabycia zaptacona sprzedawcy. Nastepnie firma poniosta 200 zt kosztu czyszczenia i 150 zt
kosztu wymiany baterii. 24 pazdziernika 2026 r. sprzedata laptop klientowi za 3 690 zt w procedurze VAT marza. Dla
uproszczenia przyjmijmy, ze sprzedaz podlega stawce 23%.

Obliczenie wyglgda nastepujgco:
¢ kwota nalezna od klienta: 3 690 zi,

¢ kwota nabycia: 2 460 zi,
e marza brutto: 1 230 zt.

Podstawa opodatkowania to 1 230 zt podzielone przez 1,23, czyli 1 000 zt. VAT nalezny wynosi 230 zt.

W tym przykfadzie koszt czyszczenia i koszt nowej baterii nie obnizajg marzy tylko dlatego, ze byly zwigzane z
przygotowaniem towaru do sprzedazy. Sg to koszty dziatalnosci sprzedawcy, ale nie sama kwota nabycia zaptacona za
towar. Gdyby firma btednie doliczyta te 350 zt do kwoty nabycia i przyjeta 2 810 zt, marza spadfaby do 880 zt, a VAT
zostatby zanizony.

Jak odrozni¢ kwote nabycia od kosztow dodatkowych

W praktyce najwiekszy problem pojawia sie wtedy, gdy zakupowi towarzyszg inne optaty. Zeby ograniczy¢ ryzyko
btedu, warto rozréznié trzy grupy kwot:

Rodzaj kwoty Znaczenie w VAT marza Skutek praktyczny

Zaptata dla sprzedawcy za konkretny towar To zasadniczo kwota nabycia Pomniejsza marze

Koszty poniesione po zakupie przez
odsprzedawce, np. naprawa, reklama, wiasny
transport

To zwykle koszty dziatalno$ci, Nie pomniejszajg marzy przy liczeniu
a nie kwota nabycia VAT

Dodatkowe elementy ceny nalezne temu
samemu sprzedawcy w zwigzku z tym samym
nabyciem

Moga wpltywac na kwote nabycia,
jezeli stanowig czesc¢ zaptaty dla
dostawcy

Wymagajg oceny jako czesé
naleznosci za nabywany towar

Najwazniejsze jest wiec ustalenie, kto otrzymat dang kwote i z jakiego tytutu. Jezeli pienigdze sg cze$cig naleznosci dla
zbywcy za sprzedawany towar, majg zwigzek z nabyciem. Jezeli to pdzniejszy koszt organizacji handlu po stronie
odsprzedawcy, sama potrzeba gospodarcza nie zamienia go w kwote nabycia.

Kiedy procedura marzy nie powinna by¢ stosowana

Bardzo czesty btad polega na zatozeniu, ze kazdy uzywany sprzet albo kazdy uzywany samochdd mozna sprzedaé w
VAT marza. Tak nie jest. Procedura marzy nie jest ,tanszg” wersjg opodatkowania dostepng wedtug uznania
przedsiebiorcy. To szczegodlny sposob rozliczenia przewidziany dla okreslonych przypadkéw odsprzedazy.
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W praktyce szczegdlng ostroznosé trzeba zachowaé wtedy, gdy towar zostat kupiony na zwyktg fakture VAT z
wykazanym podatkiem. Jezeli przedsiebiorca rozlicza taki zakup wedtug zasad ogdlnych, p6zniejsza sprzedaz co do
zasady nie powinna przechodzi¢ na marze tylko dlatego, ze rzecz jest juz uzywana. Takie pomieszanie trybow
prowadzi do btednego zanizenia VAT naleznego.

Nie wolno tez miesza¢ zasad dokumentowania. Sprzedaz w procedurze marzy to nie to samo co zwykta faktura z
wyszczegolniong podstawg i VAT od petnej wartosci. Jezeli transakcja jest rozliczana w marzy, konstrukcja sprzedazy
jest inna niz przy opodatkowaniu na zasadach ogdlnych. Dlatego juz na etapie zakupu warto oznaczy¢ w ewidencji, z
jakiego zrédta pochodzi towar i jaki tryb sprzedazy bedzie dla niego mozliwy.

Jakie bledy najczesciej zanizajg albo zawyzajg VAT
Najwiecej probleméw w praktyce powoduje kilka powtarzalnych pomytek:

¢ doliczanie do kwoty nabycia wydatkéw na naprawy, czesci, transport, magazynowanie lub przygotowanie towaru
do sprzedazy, cho¢ nie byty one zaptatg dla zbywcy za sam towar,

stosowanie procedury marzy do towaru kupionego na zwyklg fakture VAT rozliczang na zasadach ogdlnych,
liczenie VAT od catej ceny sprzedazy mimo tego, ze transakcja spetnia warunki marzy,

odwrotnie: liczenie VAT od samej réznicy miedzy sprzedazg a zakupem bez wyodrebnienia z tej réznicy podatku,
brak powigzania konkretnego zakupu z konkretng sprzedazg, przez co marza jest ustalana szacunkowo, a nie na
podstawie dokumentéw.

Pierwszy i czwarty btad czesto wystepujg razem. Przedsiebiorca najpierw zawyza kwote nabycia przez dopisanie
kosztow dodatkowych, a potem jeszcze traktuje pozostatg roznice jako podstawe netto, zamiast policzy¢ z niej VAT. W
efekcie podatek nalezny jest podwojnie zanizony.

Co zrobié¢, gdy firma zauwazy blad w wyliczeniu marzy

Jezeli przedsiebiorca stwierdzi, ze btednie ustalit kwote nabycia albo zastosowat niewtasciwy tryb opodatkowania, nie
powinien ograniczac sie do poprawienia przyszitych sprzedazy. Problem dotyczy konkretnej, juz rozliczonej transakc;ji.
W praktyce trzeba wréci¢ do dokumentéw zakupu i sprzedazy, ponownie obliczy¢ prawidtowg marze oraz sprawdzié¢
wptyw na ewidencje i rozliczenie VAT za wtasciwy okres.

Konsekwencjg btedu moze by¢ zalegtos¢ podatkowa, jezeli VAT zostat zanizony. Gdy pomytka zawyzyta podatek,
przedsiebiorca wykazat wigcej VAT niz wynikato z prawidtowego rozliczenia. W obu przypadkach znaczenie ma to, jak
sprzedaz zostata udokumentowana i ujeta w ewidenc;ji. Dlatego warto zachowaé dokumenty pokazujgce, z czego
wynika przyjeta kwota nabycia i dlaczego dany towar zostat zakwalifikowany do procedury marzy albo do zasad
ogolnych.

Jak prowadzi¢ ewidencje, zeby tatwiej obronié¢ wyliczenie

Procedura marzy wymaga wiekszej dyscypliny ewidencyjnej niz zwykta sprzedaz detaliczna. Dla kazdego towaru
uzywanego przeznaczonego do odsprzedazy warto mie¢ komplet informac;ji: date nabycia, dane dokumentu zakupu,
kwote zaptaty dostawcy, opis towaru pozwalajgcy go jednoznacznie zidentyfikowaé, date sprzedazy oraz cene
uzyskang od klienta. Taki zestaw danych pozwala wykaza¢, skad wzieta sie konkretna marza.

Szczegolnie przy elektronice, sprzecie IT, telefonach czy pojazdach dobrze dziata przypisanie numeru magazynowego
albo numeru seryjnego do dokumentu zakupu i pézniejszej sprzedazy. Wtedy przy kontroli fatwiej pokazaé, ze kwota
nabycia dotyczy doktadnie tej sztuki, ktéra zostata sprzedana w procedurze marzy.

O czym pamieta¢ przy towarach uzywanych z réznych zrédet

W handlu uzywanymi rzeczami przedsiebiorca czesto kupuje towary z kilku kanatéw naraz: od oséb prywatnych, od
innych firm stosujgcych marze albo od podatnikéw wystawiajgcych zwykte faktury VAT. To, ze towary wygladajg
podobnie i trafiajg do jednego magazynu, nie oznacza, ze mozna je rozlicza¢ jednakowo.

W praktyce trzeba rozdzieli¢ partie towaroéw wedtug sposobu nabycia. Dla czesci rzeczy mozliwa bedzie sprzedaz w
procedurze marzy, a dla innych trzeba bedzie zastosowac¢ zasady ogdlne. Najczestsze ryzyko powstaje wtedy, gdy

przedsiebiorca prowadzi jeden cennik i jeden model sprzedazy, ale nie pilnuje Zrédta pochodzenia kazdej sztuki. W

efekcie procedura marzy bywa zastosowana do towaru, dla ktérego nie byta dopuszczalna.

Najkrotsza praktyczna reguta dla przedsigbiorcy

Jezeli sprzedajesz towar uzywany w procedurze VAT marza, licz podatek tylko od marzy, ale samg marze ustalaj
&cidle: jako réznice miedzy kwotg nalezng od klienta a rzeczywistg kwotg nabycia zaptacong za ten towar dostawcy.
Nie pomniejszaj jej o wlasne koszty napraw, transportu czy przygotowania sprzedazy, jezeli nie stanowity czesci
naleznosci dla zbywcy. To wiasnie ten punkt najczesciej decyduje o tym, czy rozliczenie VAT jest prawidtowe.
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