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Rabat przyznany po sprzedaży, który obniża wynagrodzenie za konkretną dostawę lub usługę, wymaga co do
zasady wystawienia faktury korygującej i odpowiedniego rozliczenia VAT. Kilka transakcji można objąć jednym
dokumentem, ale trzeba zachować możliwość przypisania obniżki do sprzedaży. Po stronie nabywcy rabat
może oznaczać obowiązek zmniejszenia odliczonego podatku. Poniższe zasady uwzględniają stan prawny na 9
listopada 2026 r., w tym znaczenie sposobu wystawienia korekty w KSeF.

Czy każda obniżka ceny wymaga faktury korygującej?

Najpierw ustal, kiedy rabat został uwzględniony w cenie. Jeżeli klient od razu kupuje towar z obniżką, a faktura
przedstawia już ostateczne wynagrodzenie, nie wystawia się dodatkowej korekty tylko dlatego, że zastosowano rabat.
Podstawą opodatkowania jest cena po obniżce. Informację o rabacie wykazuje się na fakturze, jeżeli nie została
uwzględniona w cenie jednostkowej netto.

Inaczej wygląda rabat przyznany po wystawieniu faktury za sprzedaż. Jeżeli zmniejsza należność za udokumentowaną
dostawę lub usługę, sprzedawca wystawia fakturę korygującą. Obniża ona podstawę opodatkowania oraz VAT
należny, jeżeli pierwotna transakcja była opodatkowana. Dotyczy to również sytuacji, w której możliwość uzyskania
rabatu przewidziano wcześniej, ale prawo do niego powstało dopiero po spełnieniu warunku, na przykład osiągnięciu
ustalonej wartości zakupów.

Sama nazwa rozliczenia nie przesądza o jego skutkach. „Premia roczna” może być rabatem, jeśli rzeczywiście obniża
cenę wcześniejszych zakupów. Jeżeli natomiast kontrahent otrzymuje wynagrodzenie za odrębną usługę, na przykład
wykonanie konkretnych działań reklamowych, nie należy automatycznie dokumentować tego jako obniżki ceny
towarów.

Jak ustalić, których transakcji dotyczy rabat?

Warunki obniżki powinny pozwalać ustalić odbiorcę, okres, objęte nią zakupy oraz sposób obliczenia kwoty. Może to
wynikać z umowy, regulaminu współpracy, zaakceptowanej oferty albo późniejszego porozumienia. Przy rabacie za
obrót trzeba określić między innymi, czy próg zakupów liczony jest netto, czy obejmuje zwroty oraz czy z programu
wyłączono określone produkty.

Nie wystarczy odjąć uzgodnionej kwoty od przypadkowo wybranej faktury. Jeżeli rabat obejmuje zakupy z kilku
miesięcy, rozliczenie powinno odpowiadać tym zakupom. Przy sprzedaży opodatkowanej różnymi stawkami trzeba
rozdzielić obniżkę pomiędzy właściwe stawki. Nie można całego rabatu przypisać do stawki 23%, jeśli dotyczy on
również towarów opodatkowanych inaczej.

W praktyce pomocne jest zestawienie faktur pierwotnych z ich numerami, datami, wartościami podlegającymi rabatowi i
kwotami obniżki. Takie zestawienie ułatwia przygotowanie dokumentu oraz sprawdzenie rozliczenia przez nabywcę.
Nie zastępuje jednak obowiązkowych danych faktury korygującej.

Kiedy można wystawić jedną korektę do wielu faktur?

Zbiorcza faktura korygująca pozwala udokumentować obniżkę dotyczącą więcej niż jednej faktury wystawionej temu
samemu nabywcy. Nie oznacza to dowolności w opisie sprzedaży. Dokument musi umożliwiać identyfikację faktur,
których dotyczy, oraz prawidłowe ustalenie zmiany podstawy opodatkowania i podatku.

Ustawa o VAT przewiduje szczególne rozwiązanie dla opustu lub obniżki ceny odnoszących się do dostaw towarów
albo usług na rzecz jednego odbiorcy w danym okresie. Taka korekta zawiera dodatkowo wskazanie okresu objętego
rabatem. Jeżeli obniżka dotyczy wszystkich dostaw lub usług dla tego odbiorcy w tym okresie, korekta może nie
zawierać nazw towarów lub usług objętych obniżką.

To uproszczenie nie oznacza, że wolno pominąć wszystkie informacje o fakturach pierwotnych. Numery i daty
wystawienia faktur objętych korektą nadal trzeba prawidłowo wskazać. Sam opis „rabat za październik” nie zastępuje
identyfikacji dokumentów. Jeżeli natomiast rabat obejmuje tylko wybrane produkty, nie należy korzystać z uproszczenia
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dotyczącego pominięcia ich nazw tak, jakby obniżka obejmowała całą sprzedaż.

Jakie dane powinny znaleźć się na dokumencie?

Faktura korygująca ma własny numer i datę wystawienia. Powinna zawierać wymagane dane faktur pierwotnych, dane
stron oraz informacje pozwalające ustalić zakres korekty. Przy zmniejszeniu ceny wykazuje się kwotę zmiany podstawy
opodatkowania i podatku należnego, z podziałem na właściwe stawki oraz sprzedaż zwolnioną, jeżeli występuje. Gdy
faktura pierwotna ma numer identyfikujący ją w KSeF, należy uwzględnić również ten identyfikator zgodnie z
wymaganiami dla korekty.

Przyczynę korekty warto opisać konkretnie, na przykład jako rabat obrotowy za wskazany okres, choć nie należy mylić
takiego opisu z samym wyliczeniem obniżki. Określenie „korekta wartości” niewiele wyjaśnia osobie, która później
uzgadnia rozrachunki. Z kolei rozbudowany opis nie naprawi błędnych kwot ani braku wymaganych danych.

Nabywca nie zastępuje faktury korygującej własnym dokumentem zmniejszającym cenę zakupu. To sprzedawca
dokumentuje zmianę wynagrodzenia za swoją sprzedaż. Odrębną kwestią jest to, jak strony rozliczą wynikającą z niej
należność: przez zwrot pieniędzy, potrącenie albo zaliczenie na kolejne zakupy.

Kiedy sprzedawca zmniejsza VAT należny?

W stanie prawnym obowiązującym 9 listopada 2026 r. trzeba rozróżnić fakturę korygującą wystawioną jako faktura
ustrukturyzowana od korekty wystawionej poza tym trybem. Nie należy automatycznie stosować do bieżących rozliczeń
dawnych instrukcji opartych na gromadzeniu dokumentacji uzgodnienia i spełnienia warunków obniżki.

Przy fakturze korygującej wystawionej w zwykłym trybie online w KSeF sprzedawca obniża podstawę opodatkowania w
rozliczeniu za okres, w którym wystawił korektę ustrukturyzowaną. Nie czeka na zapłatę pomniejszonej należności ani
na podpisanie dokumentu przez nabywcę. Istotne jest skuteczne wystawienie faktury w systemie, a nie samo
przygotowanie pliku w programie księgowym.

Dla korekty innej niż ustrukturyzowana znaczenie ma potwierdzenie jej otrzymania przez nabywcę. Nie wolno więc
przyjąć, że samo wystawienie papierowego dokumentu lub wysłanie pliku zawsze pozwala zmniejszyć VAT na takich
samych zasadach jak przy zwykłej korekcie online w KSeF. Przepisy przewidują również wyjątki od wymogu
potwierdzenia, między innymi dla określonych transakcji zagranicznych i wskazanych rodzajów sprzedaży.

Osobno należy traktować faktury wystawiane w szczególnych trybach związanych z niedostępnością systemu lub
trybem offline. Daty sporządzenia dokumentu, przekazania go kontrahentowi i przesłania do KSeF nie muszą być
wtedy tożsame. Zasady dla zwykłego trybu online nie powinny być bez sprawdzenia przenoszone na te dokumenty.

Kiedy nabywca zmniejsza odliczony VAT?

Nabywca, który odliczył podatek z faktury objętej rabatem, musi odpowiednio zmniejszyć VAT naliczony. Przy zwykłym
obrocie fakturami ustrukturyzowanymi istotny jest okres otrzymania faktury korygującej. Datą otrzymania w KSeF jest
co do zasady dzień nadania dokumentowi numeru identyfikującego w systemie, a nie dzień, w którym pracownik
otworzył jego wizualizację.

Nie należy zatem odkładać korekty tylko dlatego, że dział zakupów przekazał dokument księgowości z opóźnieniem.
Firma powinna zapewnić regularny odbiór dokumentów z KSeF i przypisanie ich do właściwych okresów. Sam brak
zapoznania się z fakturą nie przesuwa ustawowej daty jej otrzymania.

Jeżeli nabywca nie odliczył jeszcze VAT z faktury pierwotnej, nie powinien najpierw odliczać podatku w zawyżonej
wysokości, a następnie sztucznie go korygować. Zmniejszenie uwzględnia w rozliczeniu, w którym dokonuje odliczenia.
Przy częściowym prawie do odliczenia korekta dotyczy odpowiednio podatku, który podlegał odliczeniu. Rabat nie
tworzy obowiązku oddania VAT, którego przedsiębiorca w ogóle nie odliczył.

Jak wygląda rozliczenie zbiorczego rabatu w praktyce?

Hurtownia sprzedała jednemu przedsiębiorcy towary na trzech październikowych fakturach: na 10 000 zł, 15 000 zł i 25
000 zł netto. Wszystkie towary były opodatkowane stawką 23%. Umowa przewidywała rabat 4% od całego
miesięcznego obrotu po przekroczeniu 40 000 zł netto. Po zamknięciu października sprzedawca potwierdził, że
warunek został spełniony.

Podstawa obliczenia rabatu wynosi 50 000 zł. Obniżka to 2 000 zł netto oraz 460 zł VAT, czyli łącznie 2 460 zł.
Zbiorcza korekta wskazuje trzy faktury pierwotne oraz okres objęty obniżką. Ponieważ rabat obejmuje całą sprzedaż
dla tego odbiorcy w październiku, można zastosować przewidziane dla takiego przypadku uproszczenie dotyczące
nazw towarów.

Załóżmy, że korektę wysłano w zwykłym trybie online 6 listopada 2026 r. i tego dnia KSeF nadał jej numer. Przy
miesięcznym rozliczeniu VAT sprzedawca ujmuje zmniejszenie w listopadzie. Nabywca, który wcześniej odliczył cały
VAT z tych zakupów i otrzymuje korektę w KSeF, zmniejsza podatek naliczony o 460 zł również w listopadzie. Zwrot
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pieniędzy 9 listopada nie zmienia w tym przykładzie okresu korekty VAT.

Co zrobić, gdy rabat lub dokument są błędne?

Jeżeli rabat obliczono od niewłaściwego obrotu, pominięto zwrot albo zastosowano błędną stawkę, trzeba poprawić
dokument i sprawdzić rozliczenia obu stron. Nie wystarczy zmienić kwoty w zestawieniu handlowym. W KSeF przyjętej
faktury nie usuwa się ani nie zastępuje dowolnie zmienionym plikiem; błąd wymaga odpowiedniej korekty.

Trzeba też odróżnić rzeczywisty rabat przyznany po sprzedaży od naprawienia ceny, która od początku została błędnie
wykazana na fakturze. Dokumenty mogą w obu sytuacjach zmniejszać należność, lecz przyczyna zmiany powinna
odpowiadać rzeczywistemu przebiegowi transakcji. Jeszcze inne zasady mogą dotyczyć późniejszego zwiększenia
ceny — nie należy stosować do niego automatycznie reguł opisanych dla obniżki.
Przed ujęciem zbiorczej korekty warto sprawdzić trzy rzeczy: czy obejmuje właściwe faktury, czy kwoty są prawidłowo
rozdzielone według stawek oraz jaki tryb wystawienia i otrzymania dokumentu wyznacza okres rozliczenia. Błędne
przesunięcie zmniejszenia VAT naliczonego może prowadzić do zaległości u nabywcy. Z kolei sprzedawca, który
obniży podatek zbyt wcześnie, musi skorygować swoje rozliczenie, nawet jeżeli sam rabat był handlowo uzasadniony.
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